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Медведков: Про ВТО я много вам не расскажу, потому что за полчаса это не реально, и за час нереально, и за сутки нереально. По той простой причине, что в мире торговой политики, а ВТО - это торговая политика, бытует мнение, пословица, поговорка, что тот, кто говорит, что знает ВТО, тот дурак. Это факт, потому что ВТО, кроме того, что это организация, это еще и система международных соглашений, порядка 25 международных соглашений, и порядка 20 тыс. правовых документов, которые рождаются из трактовки этих соглашений. Если я начну рассказывать дальше, то я запутаю вас и запутаюсь сам. Эти соглашения совершенно необычные, потому что они допускают возможность их применения с учетом различных нюансов, с учетом мнений договаривающихся сторон, это огромный наплыв правовой информации, специализирующийся обычно на отдельных отраслях: предоставление товаров, антидемпинг, торговля услугами, охрана интеллектуальной собственности и т.д. Я также хотел бы избежать подробного рассказа о ВТО, потому что я приготовил пособие, которое мы делали для бизнеса, но на самом деле оно годится для всех. Это пособие охватывает в популярном виде все области деятельности ВТО и дает, по крайней мере, общее представление о том, что это такое, и зачем нам туда нужно вступать. Кроме того, я размножил такие маленькие листовки с информацией о наших ресурсах, о том, какие ресурсы у нас есть. Они есть в Интрнете. У нас есть три сайта, два на русском, один на английском. У нас также есть пресс-служба Минэкономразвития, которая работает с прессой и может ответить на все вопросы. Поэтому я сконцентрирую свое выступление на вопросе, зачем нам все это нужно, где мы находимся, куда мы собираемся идти. Напомню, что Виктор Степанович Черномырдин, бывший премьер-министр, в свое время публично, в интервью, на вопрос корреспондента, почему он такой грустный, ответил: "Вы знаете, мне приснился страшный сон, что мы вступили в ВТО". Это было в 1997 году. А в 1996 году Борис Николаевич Ельцин договорился с американской администрацией о том, что 1997 год станет вступлением России в ВТО. Он не стал. На самом деле история взаимоотношения России, СССР с ВТО - это не пять лет и не десять. Это 22 года. В 1979 году Политбюро ЦК КПСС, была у нас такая замечательная организация, приняло секретное решение, о чем сейчас уже можно говорить, поручить Министерству Внешней Торговли СССР начать переговоры с генеральным соглашением тарифов торговли с целью сближения. Это было отвергнуто по той простой причине, что США, Европейское Экономическое Сообщество были категорически против участия СССР в деятельности ГАТТ. Экономическая причина такого отторжения заключалась в том, что ВТО - это организация для стран с рыночной экономикой, на что СССР не мог претендовать. Политическая причина заключалась в том, что СССР мог бы объединить вокруг себя развивающиеся страны, и диктат, я говорю сленгом того времени, диктат Запада не мог бы быть столь эффективен, таким он оказался. Если мы посмотрим на историю нашей страны в 40-е годы, СССР был приглашен в качестве учредителя ГАТТ в 1947 году, об этом мало, кто знает. В 1947 году Сталин получил приглашение от учредителей ГАТТ, это были и США, и ряд стран Европы, принять участие в конференции, на которой и было принято соглашение о торговле товарами. На этом письме Сталин написал Наркому Внешторга принять участие, но ничего не подписывать. Туда поехало два человека, один из них буквально недавно, к сожалению, скончался, и все, что он рассказывал, это то, что это были замечательные полгода переговоров, которые проходили на Кубе, в Гаване, которые закончились тем, что все подписали соглашение, а СССР, естественно, его не подписал, а стал создавать Совет Экономической Взаимопомощи. Это история наших взаимоотношений. Сейчас мы вступили в новую фазу, которая началась в 1993 году, когда мы подали официальную заявку на присоединение к ГАТТ, а в 1994 году ГАТТ был преобразован во Всемирную Торговую Организацию. По сей день у нас идут переговоры. Что из себя представляет ВТО и ее многочисленные соглашения? Образно говоря, это правила игры в международную торговлю товарами, услугами и объектами интеллектуальной собственности. Т.е., эти соглашения определяют, что государство имеет право делать, а что не имеет. Кроме того, они определяют процедуру разрешения споров между государствами. Т.е., если одно государство что-то сделало не так, нарушило интересы другого государства, то существуют судебные системы разбирательства между этими государствами, где независимые арбитры принимают решение, кто прав, кто виноват, и каковы должны быть действия виновной стороны по исправлению сложившейся ситуации. Эти правила в значительной степени Россия давно применяет в своей экономической системе и в системе взаимоотношений с другими странами. Основной из них - принцип наибольшей благоприятности, который означает то, что, если вы предоставляете определенный льготный режим, определенный уровень пошлин на ввоз товаров из одной страны, то вы должны предоставить точно такой же режим, не хуже, на ввоз товаров из любой другой страны. Мы применяем импортную пошлины на автомобили, у нас любимая тема автомобили сейчас - это 25%. Т.е., если мы облагаем такой пошлиной японские автомобили, то мы должны предоставить такие же условия для тех стран, которым мы предоставили режим наибольшей благоприятности. Второй важнейший принцип ВТО - не дискриминация. Это означает, что, если вы применяете какие-либо ограничительные меры, например, ограничиваете импорт по количеству чего-то, то вы должны применять эту меру к такому же товару из любой другой страны. Т.е., если вы вводите квоту на ввоз текстиля, например, то ввоз текстиля из США должен иметь такую же квоту, как и для любой другой страны. Третий принцип - принцип национального режима. Это означает, что, если товар, или услуга, или объект интеллектуальной собственности пересекли границу и продаются на территории вашей страны, то к ней должны предъявляться точно такие же требования, как и к национальным товарам и услугам. Я вам приведу конкретный пример из московской практики: у нас есть замечательный мэр, строитель автодорог, Юрий Михайлович Лужков, к которому мы с большим уважением относимся, но он решил защитить национального производителя московского мороженного и издал совершенно замечательный указ, в соответствии с которым, продавец, а, если он имеет в своем ассортименте импортное мороженное, то он должен иметь в ассортименте точно такое же количество отечественного мороженного. Но он не постановил в этом указе, что, если вы продаете отечественное мороженное, то вы должны иметь в своем ассортименте такое же количество импортного, и здесь вы нарушили принцип национального режима, вы придираетесь к импортному товару. Это просто пример, таких примеров можно привести много. На основе этих трех принципов функционирует международная торговля. Теперь, раз у нас есть международные соглашения, раз они являются частью нашей правовой системы, возникает вопрос, почему мы присоединяемся к ВТО. Существуют две причины. Первая причина заключается в том, что эти принципы применяются в отношении России диксредитационным образом, мы знаем, что США считают Россию нерыночной страной, и поэтому наши металлурги теряют 1,5 млрд. долларов, европейские сообщества считают Россию нерыночной страной, и поэтому мы теряем порядка 300 млн. долларов в год. Таким образом, мы не можем организовывать свое право на нормальное участие в международной торговле, потому что мы всегда можем быть подвергнуты дискриминации. Вторая причина заключается в том, что мы не имеем доступа к разрешению торговых споров. Торговые споры, которые возникают в связи с применением разного рода ограничений, для нас являются большим бичом. Сейчас мы спорим с 26 государствами по 129 случаям. Все эти споры касаются реальных потребностей предприятий. Приведу два примера. Европейские сообщества для того, чтобы правильно охранять окружающую среду, ввели запрет на ввоз российской рыси и волка. Суммы смешные, порядка 100 тыс. долларов. Но, когда мы стали выяснять, кого это затронет, мы стали выяснять, что это затронет достаточно широкий слой населения, особенно северных регионов России, где это естественный промысел, где люди годами живут на то, что отстреливают рысь и волка, обрабатывают их шкуры и продают за границу. А сейчас они остались без работы, потому что в России это продать нельзя. Мы стали смотреть, как мы может нормализовать ситуацию. Наши партнеры признались в коридорах, что нарушили наши соглашения, что у нас есть соглашения с ЕС, которые запрещают такого рода вещи делать. Да, нарушили и что? Это в интересах охраны окружающей среды, поэтому у них, якобы, нет другого пути. И так во всех остальных случаях. И мы не можем никуда пойти пожаловаться. Еще одной причиной, почему мы присоединяемся к ВТО является то, что система правил ВТО эволюционирует фактически с интервалом раз в 4-5 лет. Несколько дней назад закончился очередной раунд переговоров министров всех стран, членов ВТО, где наше место было рядом с САМОА. Да, это было в углу, в конце. Это наше место в ВТО. А 142 страны мира сидели за другим столом и решали совершенно другие задачи, мы за этим наблюдали, что тоже очень интересно. Министры договорились о том, по каким вопросам они будут вести переговоры в ближайшие три года, и какие правила международной торговли будут дополнительно установлены в ближайшие три года. Остается решить, насколько они важны для России. Тема номер один - торговля в сельском хозяйстве, сельскохозяйственными товарами. Принято решение провести переговоры о свертывании государственной поддержки сельского хозяйства, и полной отмене экспортных субсидий. Для нас это означает, что, если мы будем использовать существующую модель регулирования сельского хозяйства, где дотации государства достаточно высоки, то через какой-то период времени, когда, дай Бог, у нас сельское хозяйство станет на ноги, и нам придется что-то экспортировать, а мы с вами знаем, что в этом году нам нужно продавать зерно, так вот это зерно никто не купит не потому, что не будет спроса, а потому что оно будет произведено с использованием запрещенных субсидий, и поэтому оно будет подвергаться специальным пошлинам. Второй вопрос, о котором договорились министры, заключается в том, чтобы ужесточить вопросы охраны прав на интеллектуальную собственность. В частности, в ВТО будет создана специальная система регистрации географических наименований на юные и крепкие напитки. Какое это значение имеет для России? Я, как старый гражданин нашей страны, вам отвечу, что для нас родные слова – «шампанское», «портвейн» и «коньяк». По поводу водки мы спорим с поляками, какой слово, русское или польское, стоит за словом «водка». Сейчас то, что мы производим и продаем шампанское, портвейн и коньяк, это огромный бизнес, и мы обязаны неурегулированности этого вопроса в ВТО. Пока он не будет урегулирован, но будет урегулирован через три года, и через три года, вполне возможно, будет принято такое решение, в соответствии с которым мы такое право потеряем. Если мы не сможем вмешаться, если не сможем принимать участие в переговорах и объяснять, что это культурные традиции России, что россиянин, когда употребляет слово «портвейн» не знает, что есть такая провинция в Португалии и никогда о ней не слышал. Поэтому не надо связывать эти две вещи. Но мы не участвуем в этих переговорах, и поэтому этот вопрос будет решен без нас, и мы потеряем известную культурную традицию нашей страны. Я не говорю о том, что мы еще и потеряем большие деньги. Еще один вопрос – торговля и инвестиции. Политика правительства заключается в том, чтобы привлекать инвестиции, но мы с вами знаем, что привлечение иностранных инвестиций осуществляется не во все сектора экономики, некоторые сектора экономики у нас остаются закрытыми и останутся закрытыми. Это ядерная промышленность, оборонка. В другие сектора, например, в торговлю финансовыми услугами, такими как банковские услуги, страховые услуги, доступ иностранного бюджета всегда будет ограничен в ближайшее время в какой-то степени, потому что нам нужно развивать собственные. Но, если в ВТО примут иное решение, как мы будем существовать с другими правилами, которые принимают 142 страны мира. В частности сейчас обсуждается вопрос об открытие доступа к энергетическим ресурсам. Непонятно, кому это нужно. Стран, которые производят энергетические ресурсы и их экспортируют не так много. В том, случае, если будут приняты решения, которые приведут к возникновению каких-то обязательств для России без нашего участия, я не уверен, что эти обязательства будут для нас выгодны. Я вам приведу примеры  из сферы энергетики. Это, опять же, торговый спор с ЕС, который ведется уже много лет. Мы продаем туда ядерное топливо на сотни миллионов долларов. С определенного момента ЕС начало негласное блокирование наших поставок ядерного топлива, и это привело к значительным потерям для наших перерабатывающих и добывающих предприятий. Я отмечу, что ядерное топливо – это далеко не сырье, это продукт с очень высокой добавленной стоимостью, который производят в мире три страны. Почему они это сделали. Они заявили свое законодательство, правило, диверсификаты поставок из разных источников, в соответствии с которыми ЕС сохраняет возможность ограничивать долю поставок газа, электроэнергии, ядерного топлива из одной страны, если полагает, что это создает безопасность для энергетического снабжения всего ЕС. Это сейчас противоречит нормам ВТО, но, вполне возможно, что это будет легализовано. А, если это будет легализовано, вдруг, без нашего участия, нашего голоса там, то можете представить, как это отразится на наших газовых поставках, на наших поставках электроэнергии и т.д. Я, может быть, немного драматизирую эту ситуацию, но это реально может быть. Это внешние аспекты, почему мы присоединяемся. Есть внутренние аспекты, которые связаны с тем, что наша правовая система хотя и основана на тех же принципах, что и система ВТО, но, вместе с тем, она существенно от нее отличается. Она отличается не в принципах, а в деталях. Я думаю, что любой бизнесмен, любой человек нашей большой страны, который работает на рынке, на вопрос, кто ваш основной раздражитель, ответит, что это налоговые органы. Сейчас они уже переслали быть раздражителями, сейчас основной раздражитель – это таможня. Почему? Просто таможня работает по своей системе правил, которые не согласуются с системой правил, которые существуют в этих 142 странах мира. Система стандартизации и сертификации. Здесь мы впереди планеты всей. Наша система стандартизации делалась под СССР для того, чтобы оптимизировать производственный процесс, для того, чтобы все делали одно и то же на основе одинаковых чертежей, тем самым, устанавливая стандарт. Во что это вылилось сейчас? Это стало страшным тормозом для развития конкурентного производства. Потому что, согласно действующему законодательству, предприятия не имеют права выпускать то, что не соответствует стандарту. А стандарты у нас вырабатываются 1 раз в 15 лет. Научно-технический прогресс у нас идет, чуть ли не ежедневно, особенно в некоторых отраслях, где ежемесячно происходит что-то новое. Вы спросите совершенно резонно, а зачем нам ВТО, не могли бы мы все это сделать сами. Мы не можем, или, скажем так, что это существенно труднее, потому что в каждой идее есть свои сторонники, но есть и свои противники. Я вам откровенно скажу, что в некоторых случаях, когда мы обсуждаем вопросы гуманизации законодательства, мы встречаем очень сильное сопротивление со стороны отдельных организаций, которые хотят сохранить регулирующие или монопольные функции. Поэтому в этом случае присоединение к ВТО дает нам своего рода стимул для того, чтобы разобраться с этими процессами и сделать систему, которая бы была гармонична правовой системе практически всего мира. Есть еще масса «за» и «против», «против» тоже есть. Я думаю, что, когда будут вопросы, я вам расскажу и про «против». Теперь несколько слов о том, где мы находимся на наших переговорах с ВТО. Первое – это то, что всех интересует, когда же мы присоединимся, так вот этого не знает никто. Я могу вам официально заявить, что у нас нет сроков, они ни кем не установлены, ни президентом, ни правительством, ни даже господином Грефом, когда мы должны присоединиться. Второе – у нас нет никаких требований в отношении условий, при которых мы должны завершить переговоры, в том плане, что общие требования, которые есть в наших директивах, заключаются в том, что мы должны присоединяться к ВТО на стандартных условиях, т.е. на условиях, на которых обычно присоединяются все нормальные страны. Они могут быть нестандартными, например, как Китай. Все говорят о том, какой Китай молодец, Китай присоединялся 15 лет, и каких он успехов добился. Я вынужден констатировать то, что Китай не добился успехов, я вынужден констатировать то, что Китай вел переговоры 2 года, здесь должна быть полная ясность. Китай добился дискриминационного статуса в ВТО на 15 лет. Он фактически сохранил то, что он имеет сейчас, и взял на себя более 200 обязательств, которые непонятно как он будет выполнять. Это не только мое личное мнение. Наша переговорная полиция строится не на основе политической роли Грефа, Медведкова, Иванова, Петрова или Сидорова, а на основе двух элементов. Первый элемент – это экономические расчеты, т.е. смысл каждой товарной позиции, существенно хуже дело обстоит с услугами, там посчитать очень сложно. Второй элемент – мнение бизнеса. За этот год представителями ассоциаций и отдельных крупных компаний и мелких компаний бизнеса было проведено 6 региональных конференций во всех федеральных округах. Создан постоянный консультативный механизм с Российским союзом промышленников и предпринимателей, где мы сверяем наши часы ежемесячно по всем товарным позициям, по всем товарным группам. Это дает нам гарантии того, что мы договоримся, таким образом, по импортным тарифам, по другим условиям торговли, которые будут для нас выгодны. Еще один момент в переговорном процессе, многие задают вопросы, почему мы, все-таки, так торопимся, так все ускоряем. На самом деле мы ничего не ускоряем, если мы ведем этот процесс с конца 70-х. Мы просто сделали этот процесс гласным только год назад и совершенно сознательно. Почему эта тема звучит? Потому что мы говорим о ней совершенно сознательно. Я вам приведу другой пример: наши взаимоотношения с СНГ. Кто-нибудь с кем-нибудь советовался, когда мы заключали соглашение о совместной торговле? Никто ни с кем не советовался, а сейчас к нам каждый день приходит масса писем от предприятий, которые говорят, чтобы их защитили от импорта Украины, Казахстана или других стран, которые подрывают их конкурентоспособность. Мы решили, что присоединение к ВТО должны быть основано, если не на общественном консенсусе, но, по крайней мере, на том, что существенное большинство российского бизнеса выскажется «за». Я думаю, что, если большинство будет высказываться против, то никакого присоединения не состоится, по крайней мере, до тех пор, пока мы не согласуем нужные условия. На нас действует ряд факторов, которые нас подталкивают вперед. Первый фактор, помимо того, что эта система правильно меняется, у нас растет существенное число конфликтов, и соответственно потери для предприятий. Второй фактор – расширение ЕС за счет Китая. Китай стал членом ВТО, вы знаете, что он сделает наследующий день, что он сделает 11 декабря? Он сядет за стол переговоров с Россией, и он будет определять условия нашего присоединения, как сейчас это уже делает Грузия. Вы знаете, что наши грузинские коллеги решают вопрос наших двусторонних отношений не в Москве, не в Тбилиси, а решают его в городе Женева. Это очень любопытно: встает посол Грузии, очень приятный интеллигентный человек и говорит, что он уполномочен президентом его страны Эдуардом Шеварднадзе заявить о том, что до тех пор, пока РФ не отменит визовый режим в отношении граждан Осетии и т.д. и т.п., мы считаем, что это противоречит ВТО, и Россия не может продолжать переговоры. Мы им говорим, что, коллеги, это не имеет никакого отношения к ВТО, ВТО не занимается визами. Но они, так решение о вступлении в ВТО принимается консенсусом, имеют право заблокировать вашу кандидатуру. Киргизия сидит тихо, потому что у них тоже есть проблемы, а Украина активнейшим образом ведет переговоры о присоединении для того, чтобы присоединиться к ВТО раньше москалей. Что произойдет, если Украина присоединится раньше? Произойдет такая же ситуация, как с Грузией, мы будет обсуждать с Украиной не только вопросы взаимной торговли, но и вопросы газа, долгов и проч. И, пока мы не добьемся консенсуса, пока все члены ВТО не проголосуют за присоединение России на выгодных для них условиях, мы туда просто не попадем. Это не означает, что у нас другой путь, другого пути у нас нет. Он был несколько лет назад, но мы им не пошли. Таким образом, у нас есть единственная альтернатива участвовать в ВТО рано или поздно на выгодных финансовых условиях, иначе мы не сможем вытянуть нашу экономику. Потому что более 30% нашего национального продукта вплотную производится на международных рынках, это очень большая сумма, и она имеет огромную зависимость, и она имеет четкую тенденцию к росту. Мы не можем вне международной системы разделения труда нормально развиваться. Для того, чтобы быть в этой системе, нужно быть членом ВТО.

Вопрос:

Медведков: Да, каждая страна ведет с нами переговоры, каждая, кто хочет. Есть страны, которые не хотят вести с нами переговоры, им это не интересно. В переговорах по тарифам у нас участвуют 64 страны, члены ВТО, а в переговорах по услугам 17 членов ВТО. Когда Грузия вступила в ВТО, Шеварднадзе сказал, и это было публичное заявление, что это равноценно присоединению Грузии к ООН, к экономической системе ООН. Грузия вступила быстрее нас потому, что они слили все, им защищать нечего. Если вы приедете в Грузию, вы увидите, что это беднейшая страна, ее очень жалко. Я был там в советское время, был там год назад. Страшно. Это был крик души. Им не нужны импортные тарифы, им не нужны по доступу на рынок услуг, им нужно, чтобы хоть кто-нибудь заинтересовался Грузией и вложил туда деньги. Но пока этого не произошло. На самом деле это был очень отважный шаг. Я с грузинскими коллегами много это обсуждал, они сделали все, что могли для того, чтобы Грузия присоединилась на нормальных условиях. Так вот, мы с каждой страной ведем переговоры, каждая страна чего-то хочет. Большие страны, понятно, чего хотят. Ясно, что хочет США, что хочет ЕС, и переговоры можно структурировать. Но тут приходит Индия и говорит, что хорошо, чтобы мы открыли наш рынок услуг для наших юридических лиц. Мы им отвечаем, что не можем этого сделать, потому что у нас есть своя иммиграционная политика, у нас своих безработных хватает, у нас также и в рамках СНГ есть рынок рабочей силы. Но для развивающихся стран доступ на рынки труда – это вопрос № 1, он сейчас может быть важнее, чем доступ на рынок товаров. Поэтому этот вопрос перед нами ставится. А как вы думаете, что нам скажет Китай, когда он сядет за стол переговоров 11 декабря? Он скажет то же самое. Понимаете, что никто не против людей, никто не против специалистов, но мы не можем открывать границы для всех желающих поработать на нашей территории, потому что нам надо заниматься своим населением, прежде всего. Когда в Хабаровске и во Владивостоке у нас тоже были семинары по вхождению в ВТО, мы разговаривали с различными структурами, и вопрос плавающей регистрации в этих регионах приобретает характер лихорадки не потому, что приезжают китайцы, вьетнамцы или корейцы, а потому что они замещают российских граждан на соответствующих постах, местах работы, а это означает, что они должны искать другие места для того, чтобы зарабатывать деньги. Ни одна страна не позволяла, и я не уверен, что мы сможем открыть эти границы. Но, очевидно также, что для наших партнеров из Китая это тоже будет очень важно. Это же касается текстиля, легкой промышленности, вопросы "челночной" торговли, которую мы хотим потихонечку приостанавливать. Хватит, 10 лет уже торгуем таким образом, но ведь "челночники" налогов не платят, ничего не платят. Как с этим конкурировать. Как это будет решаться на переговорах, я себе сейчас не очень представляю. Поэтому мы все находимся под таким прессингом, потому что каждый день неприсоединения - это деньги, конкретные деньги, многомиллионные суммы для конкретных предприятий, для конкретных граждан. Выступив с позиции депутатов, которые пишут письма Грефу и с позиции тех неопознанных людей, которые сжигают чучело Грефа. Кстати Греф правильно обиделся, когда сожгли его чучело, потому что он был крайне раздражен, смотрел на меня и говорил: "А, почему опять я? Почему Ваше чучело не сожгли, Медведков?" Я ему ответил, что еще не дорос, не заслужил. В чем логика противников присоединения? Я не говорю, что у них логики нет. Логика есть абсолютная, что рано, потому что не завершена структурная перестройка экономики, правда не завершена. Рано, потому что у нас нет промышленной политики. Что такое промышленная политика в рыночной стране? Как она реализуется, через какие инструменты? Мы такие вопросы задаем, нам не отвечают. Мы должны поддерживать конкретные отрасли, определить, какие конкретно будем поддерживать и чем. На самом деле, мы давно уже определились, у нас есть точки роста, которые поддерживаются через разные рыночные механизмы, но это считается недостаточным. Но главная пугалка, главная страшилка я цитирую, забыл кого. Есть Николай Иванович Рыжков, председатель Союза российских товаропроизводителей, у него есть заместитель по товарам, забыл, как его зовут. Так вот, пресса многократно эту цифру называла: 2/3 предприятий закроется, на следующий день будет 40 млн. безработных, полное обнищание страны. Мы сразу же сделали публичное заявление в ответ на это, я совершенно сознательно заявил, что, если это так, если вы нам дадите свои расчеты, из которых будет следовать, что это так хотя бы на 30-20-10%, я буду первым, который напишет Михаилу Михайловичу Касьянову предложение по немедленной приостановке этих переговоров. Этих расчетов мы ждем уже два месяца, пока к нам ничего не поступило. Самое драматичное во всей этой ситуации то, что мы пали жертвой открытости, я вынужден это признать. Мы впервые проводим открытую политику на крупных международных переговорах, мы привлекли слишком много общественного внимания к присоединению к ВТО, оно этого не стоит. Теперь, естественно, часть общественного мнения использует это дело для решения конкретных политических проблем, для того, чтобы показать правительству, что оно не право и не имея на это аргументов. Что произойдет в день присоединения России к ВТО? Ничего. Импортные пошлины не понизятся ни по одному товару, ни на один процент. Это наша принципиальная позиция, и это уже согласовано со всеми партнерами. Что произойдет через пять лет? У нас будет либерализация импортных пошлин, но только по тем товарам, которые в России или не производятся, или, где производство недостаточное, или по тем товарам, которые необходимы для производства конечного продукта. Например, комплектующие на автомобили. Мы знаем, что ни одна страна сейчас не делает все комплектующие на автомобили, потому что это не реально в рамках специализации отдельных предприятий. Те же самые японцы очень много везут из Кореи и других стран. Что произойдет в секторе услуг? Либерализация будет только там, где у нас своих поставщиков нет вообще. Я вам приведу пример, где мы взяли обязательство франчайзинг в сфере проявления и обработки фотопленки. Вы помните, у нас была замечательная компания "Свема", давно это было. Нужно ли ограничивать число входов в нашей стране? Нет, их нужно поощрять, потому что это занятость наших людей, это наши химикаты, это рост нашей промышленности и обслуживания населения. Пример, где наши позиции крайне сильны - это реклама. Мы предлагаем ввести ограничения для иностранцев. Но рекламщики говорят, что никакие ограничения им не нужны, потому что они себя уверенно чувствуют на рынке. Говорят, что им нужна нормальная конкуренция в рекламном бизнесе, они готовы отдать долю рынка, и, если они проиграют, это их вина, но они не боятся иностранцев. На самом деле такой позиции придерживаются большинство российского бизнеса. Для меня это удивительно. Они готовы к переходному периоду 7-10 лет, никто не возражает против этого. Большинство компаний понимают, что эта конкуренция необходима для их блага.

Ведущая: Скажите, пожалуйста, а банки понимают?

Медведков: Банки… . Вы помните март 1998 года? Кто же его не помнит, после него наступил август. Лежат сытые банкиры на заседании на диванах с сигарами и обсуждают вопрос о ВТО на заседании банковской ассоциации. Никого из этих банков уже нет, банкиры есть, дай Бог им здоровья, но банков этих уже нет. Цена вопроса - создать рабочую группу, которая могла бы этот вопрос проработать. Тогдашние банкиры, совершенно уверенные в своем могуществе, заявили, что пусть иностранцы идут. С тех пор прошло три года. Мы раз в полгода звоним, пишем в банковские структуры с просьбой выразить их позицию, а они просто молчат. Они потеряли к этому интерес, но уже по другой причине. Они ничего за три года предложить не смогли российскому потребителю банковских услуг, они понимают, что ничего нового они предложить не смогут, и поэтому они понимают, что было бы объективно открыть окно для иностранных конкурентов. Может быть не совсем, полностью открывать его мы и не собираемся, мы хотим сохранить приоритеты.

Ведущая: У меня такое ощущение, я общаюсь с банкирами довольно часто, что мечта любого банкира сейчас - это открыть допуск иностранцам, которые, может быть, его купят.

Медведков: Да. У меня тоже такое ощущение.

Ведущая: Это как дважды два. Хотя, если вы помните 1993 год, они лоббировали запрет на допуск иностранцев. И долоббировались. Экономика страны от этого только потеряла, потому что конкуренции нет.

Медведков: Позиция по услугам изменится. Потому что, в отличие от товаров, понимаете, здесь интересная вещь, когда вы снижаете импортную пошлину на товар, и импортный товар начинает идти более дешевый, это может создать реальную угрозу национальному производству. Это и потеря рабочих мест, и снижение налогооблагаемой базы предприятий, потери в местных и федеральном бюджетах и т.д. Когда вы открываете рынок услуг, все происходит с точностью до наоборот, потому что к вам приходит банк. Что первое сделал Манхеттен, он построил дом, чьи деньги - наши, он купил все, и кирпичи, и т.д. и т.п. у нас. Он нанял российских служащих. Третье - это качественная услуга. Кое-кто, не буду называет его имени, вы сами догадаетесь, который говорит, что ввозная пошлины на эти товары должны быть 50-60%, мы говорим, хорошо, давайте посчитаем, а банки и страховой бизнес говорят, что нужно открыть, потому что они не могут нормально застраховать товар, не могу взять дешевый кредит, зачем вы это делаете? Это любопытная вещь. В сфере услуг нам грозит только то, что поставщики услуг, которые придут на наш рынок, сделают услугу качественной, доступной, дешевой. Но мы ограничиваем те сектора, где есть точки роста, где есть потенциальная конкурентоспособность у нас, и мы ограничиваем только те сектора, которые критически важны для экономики. Почему все-таки банки мы будем ограничивать? Потому что мы не можем повторить ситуацию Венгрии, Польши и Чехии, когда иностранный банковский капитал диктует правительству, какую валютно-финансовую политику оно должно проводить. В одной из этих стран так реально произошло, не буду говорить, в какой. Нам, конечно же, нужно за банковской системой сохранять контроль и не только потенциальный, но и с точки зрения происхождения капитала, по крайней мере, на первом этапе. Хотя, это все решает ЦБ. И, последнее, коллеги. Я хотел бы узко развеять мнение, широко распространенное, что Минэкономразвития во главе с Грефом продает Родину на международных переговорах. На самом деле, переговорный процесс построен совсем по-другому. Минэкономразвития ведет переговоры по поручению правительства и на основе тех директив, которые утверждены правительством и согласованы со всеми 42 федеральными ведомствами РФ. Более того, во всех переговорах по всем ключевым вопросам, например, по страхованию, мы их не ведем. Их ведет представитель Минфина, по банкам ведет Банк России, по транспорту ведет Минтранс. Но мы сидим рядом, и наша задача по таким секторальным вопросам, во-первых, оказывать психологическую помощь, потому что в нашем министерстве переговорный опыт достаточно большой, а у отраслевых ведомств его не всегда хватает, потому что по объективным причинам они всегда были закрыты от внешнего мира еще в старые времена. Второе, мы оказываем юридическую помощь, потому что выработка договоренностей на таких переговорах - крайне трудная вещь, чисто технически, юридически, и мы им помогаем. Но переговоры ведут с правительством РФ, правительство регулярно рассматривает их результаты и вносит коррективы, поэтому здесь, скажем, в этих переговорных командах сконцентрированы все лучшие интеллектуальные ресурсы. Я это говорю это не для того, чтобы отказаться от ответственности, ответственность мы свою понимаем и постараемся, как раньше говорили, оправдать доверие, а для того, чтобы вы представляли процедуру выработки принятия решения. Было бы странно, если бы Минэкономразвития решал вопросы развития Телекома, не ставя в известность Телеком. Но должен быть координатор процесса, координатор - это мы, у нас есть три переговорные команды: по товарам, по услугам и по системным вопросам правового законодательного характера, люди молодые, динамичные, и все они считают, что до пенсии переговоры завершат. Еще один аргумент против быстрого присоединения, заключается в том, что договор заключает СНГ. За этим аргументом есть доля правды в том смысле, чтобы не потерять, это очень сильное слово, наш характер с СНГ может очень серьезно измениться. Почему? Потому что нормы ВТО предполагают, что вы имеете право сохранять зоны свободной торговли, вы имеете право создавать таможенный союз, вы имеете право на создание фигурационной группировки, но эти права определены конкретными требованиями. И нам придется наше соглашение в рамках СНГ модернизировать. Но уже три члена ВТО из СНГ, Молдавия, Грузия, Киргизия, на подходе еще три, они уже связаны этими обязательствами. Хотим ли мы остаться в СНГ в гордом одиночестве, но быть верными принципам, или, все-таки, мы хотим создать СНГ и продолжить развитие СНГ на основе международных признанных норм. Это наш контраргумент. Наше присоединение повлияет на характер отношения с СНГ, но повлияет с точки зрения объективной, правильной. Мы не оградимся барьерами.

Вопрос:

Медведков: Теоретически это возможно. И не только со стороны стран СНГ, тут нас Панама очень сильно прижимает. Некоторые страны, с которыми нас связывают длительные исторические отношения, считают, что мы должны сохранить. Например, наши кубинские друзья полагают, что наше обязательство должно продолжаться в плане закупок сахара на Кубе, а как мы его можем продолжить? Да, они могут блокировать, но, в результате, правило консенсуса формируется на основе какого-то политического согласия, и рано или поздно, если позиция неразумная, ее принять нельзя, то сторона от нее все-таки отказывается. Иначе, в ВТО ни одной страны бы не было, они так бы друг друга и не пускали бы. Это, на самом деле зависит от переговорной культуры тех стран, с которыми мы ведем переговоры.

Вопрос:

Медведков: Наши обязательства начнутся с даты присоединения России, поэтому от переговоров это не зависит. Мы не открываем в товарах вообще ничего, у нас пошлины ноль не будет. По некоторым вопросам у нас пошлина не изменится, по некоторым вопросам у нас будут более высокие пошлины, но где-то у нас будет более либеральный подход. Например, то оборудование, которое у нас в стране не производится и производиться в ближайшее время не будет. Мы опрашиваем заводы, промышленность, нужна реструктуризация, нужно обновление производственных фондов, поэтому наша же промышленность нас просит снизить пошлины. Зачем нам за них держаться, если нам нечего здесь защищать. Например, товар, который мы не производим - хлопок, но хлопок нам нужен для нашей промышленности, некоторые виды шерсти, некоторые виды тканей, которые у нас не производятся, мы сегодня с текстильщиками встречались, как раз обсуждали, где нам нужно повысить, где нам нужно понизить пошлины. Таких товаров достаточно много, где мы не сохранять защиту рынка, бананы те же самые или мандарины, пусть народ у нас их ест. В услугах, как я уже говорил, у нас будет свободная реклама, будет свободная франчайзинговая деятельность. Будут небольшие ограничения в строительстве, будут небольшие ограничения в архитектурной деятельности. Перечень достаточно большой. Я говорю о принципе, что мы не защищает те сектора услуг, где у нас нет конкурентного поставщика, или, наоборот, поставщик очень конкурентный, мы их не защищаем, да и сами поставщики этого не хотят. Мы защищаем серединку или те сектора, которые стратегически важны для экономики такой, как финансовые услуги.

Вопрос:

Медведков: Докладываю вам, коллеги, что вы читаете, пользуетесь теми источниками информации, которые отражают неправильную точку зрения, извините меня, пожалуйста. Какова правильная ситуация в наших отношениях с бизнесом и олигархами? На правление РСПП, которое состоялось на днях, 18 членов правления из 21 проголосовали за присоединение России к ВТО и за поддержку политики правительства. Кто проголосовал против? Дерипаска, забыл фамилию, представитель нашей конфетной промышленности. Посмотрите на сайте РСПП, там есть итоги этого голосования. Т.е., у нас 95% РСПП поддерживает политику правительства. Нас это радует, но это оправдывает наши ожидания, потому что мы работаем с бизнесом ежедневно. Правительству это присоединение даром не нужно, если оно не нужно бизнесу. Кстати, Моргашов(???) нас поддерживает, Бендукидзе, вообще, грязно ругался, поэтому я даже не знаю, откуда у Вас такая информация. У нас был интерактивный опрос населения, правда, только Москвы. Население города Москва, 68% высказались за присоединение России к ВТО, остальные высказались против, но это тоже большая цифра. Анализ общественного мнения и результаты работы в промышленности все-таки показывают, что категорически против выступают очень мало. То, что касается категорических противников, мы с ними ведем диалог. Например «Сибирский Алюминий» выступает против. Мы пытаемся выяснить, почему. Мы вошли в более плотный контакт с «Сибирским Алюминием», мы поняли, что их волнует. Грубо говоря, я просто не хочу разглашать их внутренние секреты, их волнует то, что они вложили деньги, и они хотят получить их обратно. Мы им отвечаем, что они абсолютно правы, если вложили деньги, если хотят получить их обратно. И мы пытаемся сейчас вместе с ними решить, что бы помогло возврату этих денег. И мы так говорим со всеми. Но некоторые к нам приходят и говорят, что они хотят пошлину 100%. Зачем, спрашиваем мы. А вот хотим и все.

Вопрос:

Медведков: Ни одна отрасль не проиграет, потому что, если мы увидим, что какая-то одна отрасль проигрывает, мы будем менять позицию для того, чтобы она выигрывала или, как минимум, осталась при своих. Кто проиграет? Проиграют предприятия в этих отраслях. В любых они могут проиграть. Те предприятия, которые «лежат на диване и курят трубку». Мы встречаемся с такими предприятиями, которые орут, они привыкли орать, вы меня извините, у нас неформальный разговор, но они привыкли «качать права», качать денежки из госбюджета, а также льготы и преференции, более ни на что ума у них не хватает. Мы говорим, что ребята, у вас есть ограниченное количество времени для того, чтобы адаптироваться, а нет, да они и так умрут, есть это, нет этого. Вы поймите, они обречены, потому что у нас сейчас другая экономика, другая страна уже.

Вопрос:

Медведков: Я прошу об этом не писать, потому что цифры всегда опасны, но мы посчитали, что из этих 129 случаев мы сможем снять порядка 40 случаев дискриминации, когда мы реально теряем деньги, а в случае присоединения мы договоримся с экспортерами таким образом, чтобы отменили эти меры. В остальных случаях мы будем вести переговоры, возможно, будем прибегать к процедуре решения споров, это займет несколько лет, но в любом случае я думаю, что положительный исход после присоединения к ВТО, и мы эти ограничения снимем. Какие это отрасли? Это черная металлургия, это цветная металлургия, это удобрения, это основная химия, это лесопереработка, это частично авиастроение, частично, я надеюсь, что у нас это получится, это услуги по космическо-коммерческим запускам, это знаете, какой рынок, там денег для нас можно заработать очень много, а он сейчас достаточно закрыт. Это, конечно, ядерное топливо. Но больше всего выиграют производители готовой продукции, потому что все наши производители строят свои производственные планы с расчетом выхода на внешний рынок. Мы должны честно признать, что нас на этих рынках никто не ждет, и для того, чтобы выйти на рынок готовой продукции, нам нужно мощное торгово-политическое обеспечение. Если вы посмотрите на 360-380 случаев антидемпинговых процедур в мире, то из них порядка 90% это готовый товар, и почему в ВТО нам хорошо, потому что мы сможем защищать наших экспортеров готовой продукции, когда они, наконец, решат выходить на внешний рынок через все эти системы правил, процедур разрешения споров.

Вопрос: Максим Юрьевич, Вы рассказали про изменение структуры экспорта, сказали еще, что пошлина не изменится. Расскажите, пожалуйста, как, по-вашему, может измениться структура импорта. И можно ли еще уточнить такой момент: ВТО – это гражданская организация или доля ВПК там тоже учитывается, торговля оружием и т.д.

Медведков: Торговля оружием учитывается ВТО вообще, и на всякий случай, чтобы у нас этот вопрос не возникал, он часто возникает, ВТО никак не ограничивает государство в выборе своей экономической политики и в применении любых инструментов, которые необходимы для обеспечения своей безопасности. Поэтому война, безопасность, любая форма безопасности, информационная или какая-либо другая, делайте то, что хотите. В отношении структуры импорта до тех пор, пока мы не завершили переговоры, какие-то оценки делать очень трудно. У наших экспертов, которые нас поддерживают, есть ощущение, что изменений не произойдет, т.е., видимых изменений не произойдет по той простой причине, что у нас структура потребления останется та же самая. У нас и промышленность, и народ уже привык к определенному ассортименту, и даже, если у нас будет снижение пошлин через 5 лет после присоединения к ВТО, мы не думаем, что это приведет к какому-то резкому скачку в импорте конкретного товара или в конкретном товарном секторе. Ни один из экспертов, которых мы опрашивали, скажем, не мог дать какой-то ответ, что это будет. Ничего нельзя сказать. 

Вопрос:

Медведков: Безусловно, есть. Но она идет не от правительство, она идет от бизнеса. Правительство выражает волю бизнеса, мы тоже выражаем волю бизнеса. Какого плана противодействия? Первое, это, естественно, Западный бизнес, не во всех странах, но во многих европейских странах, в частности, не хочет давать России недискремининационные условия торговли. Они сейчас себя чувствуют комфортно. Если мы чуть-чуть «нашалили» на рынках или просто угрожаем росту, они раз и ввели меру. А так они не смогут этого сделать. Многие страны боятся наших естественных конкурентных преимуществ. Это, прежде всего, те страны, которые расходуют огромные деньги на защиту окружающей среды, там, где используется большое количество рабочей силы, которая достаточно дорога, ведь у нас все с точностью до наоборот, у нас расходы на окружающую среду меньше, поскольку мы живем в большом лесу, и рабочая сила, при всей ее высокой квалификации, достаточно дешевая. Этого бояться, и поэтому у нас некоторые сектора экономики Запада видеть там не хотят. Первый пример – черная металлургия. И нам, тем более, обидно, когда мы с этим боремся, мы убеждаем правительство, убеждаем ту экономику, что им же будет лучше закрыть производства, отдать эти производства нам. У нас с этим не все согласны.

Вопрос:

Медведков: Это не совсем стандарты, это система сертификации, она признается. ВТО провозглашает принцип ориентации на международный признанный стандарт, поэтому, в этой части участие в ВТО не обязательно, мы можем просто систему у нас внедрять, но, зная, что у нас параллельно идет совершенно другая система обязательных стандартов, о чем я говорил. Вы знаете, что есть стандарт на нижнюю подкаблучную часть. На все есть стандарт. На 92% товара есть государственный стандарт. В других странах – максимум на 2-3%. За все это, кстати, платятся деньги. Каждое предприятие каждые два года отстегивает денежку.

Вопрос:

Медведков: Спасибо Вам за вопрос. Мы это включим в наш PR. Будут. Конечно. Какой русский не хочет уехать поработать в США? Дело в том, что в ВТО практически все страны приняли обязательства о свободном допуске на свои рынки так называемого ключевого персонала. Это специалисты высокой категории, которые обладают уникальными знаниями. В нашем понимании это генеральный директор, заместитель генерального директора по кадрам, шутка, специалист по компьютерной технике. Все эти люди получат право въезда с целью работы на конкретные компании. Если, скажем, российский программист сможет показать, скажем, в посольстве Германии уникальные знания в области программирования чего-нибудь, то они будут обязаны дать ему визу, он получит право на работу там, продавать свои услуги. Там есть «но»: если он не шпион, если он не балуется наркотиками, не более какими-нибудь страшными заболеваниями.

Вопрос:

Медведков: В этом то и вопрос, что, если поставщик услуги – физическое лицо. Если он обладает уникальными знаниями, они обязаны дать ему право на работу. И они дадут ему право на жительство.

Вопрос:

Медведков: Легко. МИД РФ пишет ноту о выходе РФ из ВТО и через шесть месяцев мы можем творить все, что мы захотим. Это абсолютно бесплатно. Имеется в виду, что, если мы вступает сегодня, мы можем выйти в любой момент с предварительным извещением за 6 месяцев.

Вопрос:

Медведков: Американцы два раза пытались. Они, скажем так, угрожали. Один раз вышла одна страна, она на всех обиделась, но она вошла в тот же день.

Вопрос:

Медведков: Я вам как на духу скажу, что у нас есть переговорная позиция, мы уверены в том, что она правильная, она запросная. Мы по нашей славянской хитрости просим больше, чем, может быть, нужно. В том случае, если мы сможем договориться с нашими партнерами в этом году, но в этом это даже технически нереально, в следующем году в рамках этой переговорной позиции, то, что нам тянуть, если у нас все так хорошо. Если мы сможем этого сделать, то она будет изменена, и мы будем вести переговоры в рамках уже новой позиции ровно столько, сколько потребуется для того, чтобы ее защитить, потому что вечных уступок быть не может. Наше совершенно твердое заявление, мы его повторяем каждый день, заключается в том, что заплатим ровно такую цену, сколько это стоит. Другое дело, что ни в рублях, ни в долларах это оценить нельзя. Но работает группа экспертов, которая это оценивает, и правительство и федеральные ведомства, которые оценивают, сколько мы можем заплатить, и сколько мы получим. Пока этот баланс будет позитивен, мы будем присоединяться. Как только он перейдет за черту, мы будем его обратно восстанавливать. Я, правда, вам не скажу, сколько это будет. Я не знаю.

Вопрос:

Медведков: Минимум привести законодательство в полное соответствие с нормами ВТО. Что это в реальности означает? Тот пакет законопроектов, он висит на нашем сайте. Я рекламой занимаюсь сайта. Семь законов, сертификаты, таможенный кодекс, валютное регулирование, внешнеторговая деятельность, импортное лицензирование. Как только мы их примем, у нас законодательство в целом будет соответствовать нормам ВТО. Второе, замораживание всех импортных тарифов. Что это означает? То, что мы, как общее правило, должны согласиться с тем, что тот уровень тарифной защиты, о котором мы договоримся, не будет повышаться после присоединения, как общее правило. В любом случае, есть исключения из правил. Если мы договоримся о слишком низком уровне, и нам станет совсем плохо, мы можем эту договоренность разрушить. Но за это нужно будет заплатить уступками в другой сфере. Это нормальное требование, которое предъявляется ко всем странам, которые входят в категорию развитых стран. Мы идем в категорию развитых стран. Третье требование – примерно то же самое в сфере услуг, когда мы возьмем обязательство по доступу на рынок услуг, они не должны меняться после присоединения к ВТО в худшую сторону. Это абсолютный минимум, который для нас приемлем, все страны так вступают.

Вопрос: Максим Юрьевич, технический вопрос можно? Раз Вы говорите, что переговоры можно вести до пенсии, может ли быть так, что мы, скажем, договорились с половиной, а потом те, кто уже первые договорились, у них ситуация экономическая меняется, они меняют свои условия, и нам придется по новой этот процесс проводить?

Медведков: Могут. Такое в истории очень часто бывало. Для того, чтобы гарантировать себя от таких вещей, мы будем подписывать с каждой страной протоколы, которые будут фиксировать результаты наших переговоров. Как только мы поймем, что мы с кем-то договорились, протокол будет, конечно, секретный, другие не должны знать об этом. Но в ВТО действует правило, и Вы совершенно правы: не согласовано ничего, пока не согласовано все. Поэтому до последнего момента любая страна имеет право сказать, что мы с вами договорились даже, если это произошло всего месяц назад, но мы отзываем эту договоренность, давайте начинать снова.

Вопрос: А с какими странами мы уже договорились?

Медведков: Секрет. С одной. Сказать, с какой, так вы все будете громко смеяться, я не скажу ни в жизнь.

Ведущая: Максим Юрьевич, откуда берутся в России антиглобалисты, и усилили ли они на Вас свое давление в период гласности по вопросу вступления в ВТО? Кто, в конце концов, сжег чучело Грефа, Вы знаете?

Медведков: Мы на самом деле не искали, потому что у нас демократическое общество, каждый народ развлекается, как хочет. Я абсолютно серьезно. То, что у нас есть, мы готовы предоставить в распоряжение любого средства массовой информации, снимающего. Это телекадры, которые снимала совершенно независимая телекомпания. Это не мы заказывали, мы вообще об этом не знали. На этих кадрах подходит корреспондент, это на самом деле известная федеральная телепрограмма, которая не пустила этот репортаж в эфир, потому что посчитала это, наверное, стыдным. Так вот, подходит корреспондент к бабушке и спрашивает: «Бабуля, Вы сегодня завтракали?» «Да, это Греф нас пенсию не платит» А там лозунги: «Ворота в Ад», «ВТО – наш враг». Люди там самые разные, это мигрирующая публика, которая участвует в такого рода мероприятиях за деньги. Нами документально установлено, что «кричалка» без держания плаката стоит 250 рублей, держание плаката – 200 рублей. Просто камера наезжает, а потом им дают деньги, рассчитываются.

Вопрос:

Медведков: Я думаю, что здесь изменения могут быть скорее позитивные, почему, потому что присоединение к ВТО – достаточно мощный сигнал мировому сообществу, инвесторам вкладывать деньги в Россию, это совершенно очевидно. В разных формах: прямые, портфельные, в том числе учреждение банков, все это приведет к оживлению финансовой системы. Я не думаю, что мы можем ждать какого-то непредсказуемого развития событий или роста инфляции. Почему он должен произойти, если у нас инфляционная составляющая не изменится, по крайней мере, в первое время.

Вопрос:

Медведков: Начну с Панамы. Что сказала Панама? Панаму у нас интересует только один вопрос – доступ в порты, потому что наши судовладельцы, которые бежали от налогов, валютного контроля и прочий видов контроля решили сменить флаг, и многие наши суда плавают под панамским флагом. Но традиционно этот флаг, который считается так называемым удобным флагом, к этому флагу мы не распространяли режим льгот и благоприятствования, и когда судно с панамским флагом входило в наш порт и входит сейчас, то с него берут двойные портовые сборы, поэтому они не очень конкурентоспособны. Панамцы нам сказали, что дорогие русские, если вы хотите в ВТО, то дайте нам режим наибольшего благоприятствования. Мы говорим, что не дадим, потому что в ВТО вопрос морского транспорта пока не решен. В ВТО переговоры по морскому транспорту только идут, их блокируют США, потому что у США есть известная оговорка, которая говорит о том, что все грузы между портами США должны ввозится судами под американским флагом, это противоречит правилам, и страны не могут договориться, почему же мы должны брать на себя какие-то обязательства, когда другие не договорились. С другой стороны, панамцы, безусловно, правы в том, что, как это мы присоединяемся к ВТО, но дискриминируем панамский флаг. Политически это не совсем верно, наши эксперты сейчас пытаются этот вопрос разрулить, мы сейчас над этим работаем.

Конец стороны.

Начало второй стороны.

Медведков: …в начале декабря. Американцы в последние месяцы начали занимать прагматичную позицию. Я вам приведу пример не прагматичной позиции: приходит одна страна и говорит, что ей нужна нулевая пошлина на холодильники, мы выясняем, что у нее есть из промышленности, холодильной промышленности у нее нет. Мы спрашиваем, зачем ей нулевая пошлина на холодильники. Страна отвечает, что к ней приходил один бизнесмен, кстати, с русской фамилией, он сказал, что хочет построить завод по производству холодильников здесь. Вообще то, они не очень уверены, что он что-нибудь построит, но на всякий случай. Вот это не прагматичная позиция, и мы находим способ, как не вести переговоры на основе таких заявлений. Американцы занимают прагматичную позицию, они просят от нас то, что им реально нужно. Они понимают наши проблемы, стали больше понимать в последние месяцы, это совершенно очевидно. У нас идет профессиональный разговор, как с многими другими странами.

Вопрос:

Медведков: Вы знаете, ВТО предъявляет требования не к прозрачности бизнеса, а к прозрачности государственного регулирования. Бизнес, это его проблемы, он может быть в «тени» и где угодно. Главное, чтобы регулирование, которое касается бизнеса, было бы прозрачным. Но, на самом деле, это влечет за собой и прозрачность бизнеса очень часто. Но взаимоотношения на уровне компании и требования к компаниям ВТО не формулирует.

Вопрос:

Медведков: Вы знаете, это не у нас будут проблемы, это у бизнеса будут проблемы, потому что непрозрачность бизнеса знаете, когда сказывается в контексте ВТО? Когда начинаются экспертные процедуры, и бизнес для того, чтобы доказать, что он не занимался демпингом, должен демонстрировать всю свою финансовую документацию и прочие документы, касающиеся коммерческой деятельности. И здесь у бизнеса сейчас большие проблемы. НО это не проблемы государства.

